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Dersin Amag ve icerigi

Dersin  Bu ders dgrencilerin teknolojik yeniliklerin girisimcilik strecinde oynadigi dnemli rolti kavramalari ve

Amaci: yeni teknoloji temelli girisimlerin kurulmasi sirecini anlamalarina yardimci olmak Gizere tasarlanmistir.

Dersin  Girisimcilik ve is plani olusturma ile ilgili gerekli teorik bilginin verilmesi, basarili is modellerinin

icerigi:  incelenmesi, is plani hazirlanmasi ve sunumu.

Ogrenme Kazanimlan



Bu dersi basariyla tamamlayabilen 6grenciler;

1) Girisimciligin ve kiicuk isletmelerin dinamik roliint anlama
2) Kuigiik isletmelerin Organizasyonu ve Yonetimi

3) Finansal Planlama ve Kontrol

4) Kuiguk Iisletmeler icin Mulkiyetleri Bigimleri

5) Stratejik Pazarlama Planlamasi

6) Yeni Uriin veya Hizmet Gelistirme

7) is Plani Olusturma

Ders Akis Plani

Hafta ~ Konu On Hazirlik
1) Girisimcilik Kurami (Girisimci, girisimcilik, girisimcilik ile ilgili temel kavramlar)
2) Girisimcilik Sureci (is fikri gelistirme ve yaraticilik)
3) Yeni Ekonominin Dinamikleri
4) internet ve Pazarlama
5) is Plani Kavrami ve Hazirlama
6) is Plani Kavrami ve Hazirlama
7) Vaka 1 - Girisimcilik
8) Vize Sinavi
9) Vaka 2 - Girisimcilikte Finans
10) Vaka 3 - Girisimcilikte insan Kaynaklari
11) Vaka 4 - Girisimcilikte Pazarlama
12) Vaka 5 - Yatirimer Sunumu
13) is Plani Sunumlari
14) is Plani Sunumlari
15) is Plani Sunumlari
16) Final Haftasi
Kaynaklar

Ders Notlari / Ozmen, Sule (2013), A§ Ekonomisinde Yeni Ticaret Yolu E-Ticaret, Genisletilmis 5.Baski,



Kitaplar: Bilgi Universitesi Yayinlari.

Diger Kaynaklar: ~ Ozmen, Sule (2013), Ag Ekonomisinde Yeni Ticaret Yolu E-Ticaret, Genisletilmis 5.Baski,

Bilgi Universitesi Yayinlari.

Ders - Program Ogrenme Kazanim iligkisi
Course Learning Outcomes 1 2 3 4 5 6
Program Kazanimlari

1) Pazarlama alaninin temel kavramlarini, ilkelerini uygulamalarini ve
esaslarini farkh bakis acisiyla degerlendirir, ayni zamanda 6grenilen

teorik bilgileri guinliik hayata uygulama becerisine sahiptir.

2) Satis ve satis gucl yonetimi ile ilgili uygulamalari ve teknikleri teorik

cerceveyle iliskilendirerek kullanir

3) Pazarlamayi operasyonel, taktiksel ve stratejik agidan kavrar, ayni

zamanda bu bilgileri perakende ydnetimi uygulamalarinda da kullanir.

4) Tuketici davranislari konusunda sahip oldugu bilgiyi yerel ve kiresel

pazarlarda uygulama becerisine sahiptir.

5) Bir yabanci dili egitim 6gretim diizeyine gore Avrupa dil portféyi kriteri
acisindan A2 genel diizeyinde kullanarak alanindaki gelismeleri izler ve

meslektagslari ile iletisim kurar.
6) Alani ile ilgili temel hukuk bilgisine sahiptir.

7) Pazarlama arastirma surecine ve analiz yontemlerine hakimdir ve

analiz sonugclarini yorumlar.
8) Bir markanin nasil olustugu ve yonetildigi hakkinda bilgi sahibidir.

9) Turkce sozlu ve yazili etkin iletisim kurar, isiyle ilgili temel yazismalar

yapar ve okudugunu anlayip diizgiin yorumlar.

10) Mesleginin sorumluluk ve etik degerlerini bilir; toplum degerlerine

uygun davranir.

11) Pazarlama iletisimi uygulamalarini nasil uygulayacagini 6grenir ve

bu stratejileri misteri iliski ydnetiminde nasil uygulayacagini bilir.

12) Alaninin gerektirdigi en az Avrupa Bilgisayar kullanma lisansi temel
diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte Bilisim ve iletisim teknolojilerini

kullanir.



Ders - Ogrenme Kazanimi iliskisi

Etkisi Yok 1 En DUsuk 2 Orta 3 En Yiksek
Dersin Program Kazanimlarina Etkisi Katki
Payi
1) Pazarlama alaninin temel kavramlarini, ilkelerini uygulamalarini ve esaslarini farkli bakis agisiyla
degerlendirir, ayni zamanda 6grenilen teorik bilgileri giinlik hayata uygulama becerisine sahiptir.
2) Satis ve satis giici yonetimi ile ilgili uygulamalari ve teknikleri teorik cerceveyle iliskilendirerek
kullanir
3) Pazarlamayi operasyonel, taktiksel ve stratejik agidan kavrar, ayni zamanda bu bilgileri
perakende yonetimi uygulamalarinda da kullanir.
4) Tiketici davranislari konusunda sahip oldugu bilgiyi yerel ve kiresel pazarlarda uygulama
becerisine sahiptir.
5) Bir yabanci dili egitim dgretim diizeyine gore Avrupa dil portfoyu kriteri agisindan A2 genel
dizeyinde kullanarak alanindaki gelismeleri izler ve meslektaslari ile iletisim kurar.
6) Alani ile ilgili temel hukuk bilgisine sahiptir.
7) Pazarlama arastirma stirecine ve analiz yontemlerine hakimdir ve analiz sonuclarini yorumlar.
8) Bir markanin nasil olustugu ve yonetildigi hakkinda bilgi sahibidir.
9) Tirkge s6zlu ve yazili etkin iletisim kurar, isiyle ilgili temel yazismalar yapar ve okudugunu
anlayip diizgiin yorumlar.
10) Mesleginin sorumluluk ve etik degerlerini bilir; toplum degerlerine uygun davranir.
11) Pazarlama iletisimi uygulamalarini nasil uygulayacagini 6grenir ve bu stratejileri misteri iliski
yonetiminde nasil uygulayacagini bilir.
12) Alaninin gerektirdigi en az Avrupa Bilgisayar kullanma lisansi temel diizeyinde bilgisayar yazilimi
ile birlikte Bilisim ve iletisim teknolojilerini kullanir.
Olcme ve Degerlendirme
Yariyil ici Calismalari Aktivite Sayis| Katki Payi

Odev 1 % 30

Ara Sinavlar 1 % 30



Final

Toplam

YARIYIL ICi CALISMALARININ BASARI NOTU KATKISI

YARIYIL SONU CALISMALARININ BASARI NOTUNA KATKISI

Toplam

is Yiikii ve AKTS Kredisi Hesaplamasi

Aktiviteler Aktivite Sayisi
Ders Saati 16

Odevler 5

Ara Sinavlar 1

Final 1

Toplam is Yiikii

% 40

% 100

% 60

% 40

% 100

is Yuk
48
25
15

30

118
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