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Dersin Amag ve icerigi

Dersin  Bu ders dgrencilerin teknolojik yeniliklerin girisimcilik strecinde oynadigi dnemli rolti kavramalari ve

Amaci: yeni teknoloji temelli girisimlerin kurulmasi sirecini anlamalarina yardimci olmak Gizere tasarlanmistir.

Dersin  Girisimcilik ve is plani olusturma ile ilgili gerekli teorik bilginin verilmesi, basarili is modellerinin

icerigi:  incelenmesi, is plani hazirlanmasi ve sunumu.

Ogrenme Kazanimlan



Bu dersi basariyla tamamlayabilen 6grenciler;

1) Girisimciligin ve kiicuk isletmelerin dinamik roliint anlama
2) Kuigiik isletmelerin Organizasyonu ve Yonetimi

3) Finansal Planlama ve Kontrol

4) Kuiguk Iisletmeler icin Mulkiyetleri Bigimleri

5) Stratejik Pazarlama Planlamasi

6) Yeni Uriin veya Hizmet Gelistirme

7) is Plani Olusturma

Ders Akis Plani

Hafta ~ Konu On Hazirlik
1) Girisimcilik Kurami (Girisimci, girisimcilik, girisimcilik ile ilgili temel kavramlar)
2) Girisimcilik Sureci (is fikri gelistirme ve yaraticilik)
3) Yeni Ekonominin Dinamikleri
4) internet ve Pazarlama
5) is Plani Kavrami ve Hazirlama
6) is Plani Kavrami ve Hazirlama
7) Vaka 1 - Girisimcilik
8) Vize Sinavi
9) Vaka 2 - Girisimcilikte Finans
10) Vaka 3 - Girisimcilikte insan Kaynaklari
11) Vaka 4 - Girisimcilikte Pazarlama
12) Vaka 5 - Yatirimer Sunumu
13) is Plani Sunumlari
14) is Plani Sunumlari
15) is Plani Sunumlari
16) Final Haftasi
Kaynaklar

Ders Notlari / Ozmen, Sule (2013), A§ Ekonomisinde Yeni Ticaret Yolu E-Ticaret, Genisletilmis 5.Baski,



Kitaplar: Bilgi Universitesi Yayinlari.

Diger Kaynaklar: ~ Ozmen, Sule (2013), Ag Ekonomisinde Yeni Ticaret Yolu E-Ticaret, Genisletilmis 5.Baski,

Bilgi Universitesi Yayinlari.

Ders - Program Ogrenme Kazanim iligkisi
Course Learning Outcomes 1 2 3 4 5 6
Program Kazanimlari

1) Halkla iligkiler ve Reklamcilik alanlarina iliskin, meslegin gerektirdigi
tim bilgi, beceri ve yeterlilige sahip olurlar ve alanin gerektirdigi yapisal

ozelliklere hakimdirler.

2) Marka yonetimi, pazarlama iletisimi, kurumsal iletisim, reklam
stratejisi gelistirme alanlarinda bilgiye sahiptirler. Halkla iliskiler

kampanyasi olusturma, planlama ve yénetme becerisine sahiptirler.

3) Alanla ilgili degisen ve gelisen iletisim yontemleri ve teknolojileri

hakkinda bilgi ve beceriye sahiptirler.

4) llgili paydaslar ve hedef kitle arasindaki iletisimi ydnetme becerisine
sahip olurlar. Farkli paydaslarin iletisim 6zelliklerine gére uygun iletisim

strateji ve yontemi gelistirerek, uygulamaya gegirirler.

5) Yasam boyu 6grenme ilkesiyle hareket ederek kendini sadece
mesleki bilgi agisindan degil kiiltirel agidan da surekli gelistirirler ve

ulusal ve uluslararasi giindemi takip ederler.

6) Farkli iletisim alanlarini bttincul ve stratejik bir sekilde bir araya

getirirler.
7) Yazil ve sozel iletisim yetenegini etkin bir sekilde kullanirlar.

8) Yaratici ve elestirel dustinerek, stratejiler gelistirir ve uygulamaya

gecirirler.

9) Y6netim becerisine sahiptirler.

10) Arastirma kabiliyetini etkin bir sekilde kullanirlar.

11) Etik is anlayisi ve sosyal sorumluluk bilincine sahiptirler.
12) Analitik distinme ve problem ¢cézme yetenegine sahiptirler.
13) Takim calismasina yatkin bir calisan olurlar.

14) Bir yabanci dili en az Avrupa Dil Portfoyt B1 genel diizeyinde



kullanarak alanindaki gelismeleri izler ve meslektaslari ile iletisim
Eourlse Learning Ou Comes E 2 1 2 3 4 5 6 7
urarlar.

15) Alaninin gerektirdigi en az Avrupa Bilgisayar Kullanma Lisansi ileri
duzeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim ve iletisim teknolojilerini

kullanir.

Ders - Ogrenme Kazanimi iligkisi

Etkisi Yok 1 En Dusuk 2 Orta 3 En Yuksek

Dersin Program Kazanimlarina Etkisi Katki

Payi

1) Halkla iliskiler ve Reklamcilik alanlarina iliskin, meslegin gerektirdigi tim bilgi, beceri ve yeterlilige

sahip olurlar ve alanin gerektirdigi yapisal 6zelliklere hakimdirler.

2) Marka yonetimi, pazarlama iletisimi, kurumsal iletisim, reklam stratejisi gelistirme alanlarinda
bilgiye sahiptirler. Halkla iliskiler kampanyasi olusturma, planlama ve yonetme becerisine

sahiptirler.

3) Alanla ilgili degisen ve gelisen iletisim yontemleri ve teknolojileri hakkinda bilgi ve beceriye

sahiptirler.

4) ilgili paydaslar ve hedef kitle arasindaki iletisimi yonetme becerisine sahip olurlar. Farkli
paydaslarin iletisim dzelliklerine gére uygun iletisim strateji ve yontemi gelistirerek, uygulamaya

gegirirler.

5) Yasam boyu 6grenme ilkesiyle hareket ederek kendini sadece mesleki bilgi agisindan degil

kilturel acidan da sirekli gelistirirler ve ulusal ve uluslararasi giindemi takip ederler.
6) Farkl iletisim alanlarini bittuincil ve stratejik bir sekilde bir araya getirirler.
7) Yazili ve sozel iletisim yetenegini etkin bir sekilde kullanirlar.
8) Yaratici ve elestirel dustinerek, stratejiler gelistirir ve uygulamaya gecirirler.
9) YoOnetim becerisine sahiptirler.
10) Arastirma kabiliyetini etkin bir sekilde kullanirlar.
11) Etik is anlayisi ve sosyal sorumluluk bilincine sahiptirler.
12) Analitik distinme ve problem ¢dzme yetenegine sahiptirler.

13) Takim ¢alismasina yatkin bir ¢calisan olurlar.



14) Bir yabanci dili en az Avrupa Dil Portfoyu B1 genel dizeyinde kullanarak alanindaki gelismeleri

izler ve meslektaslari ile iletisim kurarlar.

15) Alaninin gerektirdigi en az Avrupa Bilgisayar Kullanma Lisansi ileri diizeyinde bilgisayar yazilimi

ile birlikte bilisim ve iletisim teknolojilerini kullanir.

Olcme ve Degerlendirme

Yaryil ici Calismalar Aktivite Sayisi Katki Payi
Odev 1 % 30

Ara Sinavlar 1 % 30
Final 1 % 40
Toplam % 100
YARIYIL ICi CALISMALARININ BASARI NOTU KATKISI % 60
YARIYIL SONU CALISMALARININ BASARI NOTUNA KATKISI % 40
Toplam % 100

is Yiikii ve AKTS Kredisi Hesaplamasi

Aktiviteler Aktivite Sayisi is Yuki
Ders Saati 16 48
Odevler 5 25
Ara Sinavlar 1 15
Final 1 30

Toplam is Yiikii 118
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