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Dersin  Kisiyi isini kurabilecek 6zelliklere, bilgiye sahip olmasi, 6grencilerin kendilerinde var olan girisimcilik

Amacli:  Ozelliklerini ortaya ¢ikararak bunlari gelistirebilmeleri i¢in gerekli donanimi kazanmalarini saglamayi

amaclamaktadir.

Dersin  Dersin odaginda girisimci yer almaktadir. Bu baglamda derste bir girisimcinin ¢alistigi ortamin tabiati

icerigi: ~ ve girisimci bir yéneticinin kendine 6zgu 6zellikleri islenmektedir. Girisimciligin kavramsal cercevesi,

oncelikli alanlari, temel islevleri, finansmani, sireci, kilturd, girisimciligin yerel ve uluslararasi baglami



ile ilgili konulara deginilecektir. Ogrencilerin bu dersle kendilerinde var olan girisimcilik 6zelliklerini

ortaya cikarmalari ve bunlari gelistirebilmeleri saglanmaktadir.

Ogrenme Kazanimlan

Bu dersi basarlyla tamamlayabilen 6grenciler;

1) 1.Girisimcilik 6zelliklerinden hareketle girisimcilik 6zelliklerini sorgular. Girisimcilik turleri ile ilgili aciklanan
faaliyetleri karsilastirmaya olanak saglar.

2) 2.Basarih girisimcilik dykdlerindeki girisimcilik 6zelliklerini degerlendirerek kendi girisimcilik 6zelliklerini
gelistirir.

3) 3.Girisimcilikteki engelleri ve tesvikleri 6grenerek uygun sektorle ilgili firsatlar karsilastirir.

4) 4.Basarili girisimcilik 6rneklerinden hareketle kariyer planini bir girisimci olarak yapilandirir.

Ders Akis Plani

Hafta  Konu On Hazirlik
1) Ekonomi Temel Kavramlar, Girisimcilik Kavrami ve Gelisimi

2) Girisimcilik Kultura

3) Girisimcilik ve Etik

4) Girisimciligin Oncelikli Alanlari

5) inovasyon Yénetimi

6) Girisimcilikte Rekabet Analizi

7) Girisimcilikte Stratejik isbirligi

9) Girisimlerin Temel islevleri

10) Girisimcilikte Pazarlama Yonetimi

11) Girisimciligin Finansmani

12) Kamu Yoénetiminde Girisimcilik ve inovasyon

13) Toplumsal Sorunlarin Cézimiinde Ticari Girisimcilige Karsi Sosyal Girisimcilik

14) Girisimcilik Kuresellesme lliskisi

Kaynaklar
Ders Notlari / Kahraman Cati, Girisimcilik ve inovasyon Yoénetimi, Ankara: Nobel Akademik Yayincilik;
Kitaplar: 1.Baski, 2016.

Diger Kaynaklar:  Hasan Altin, Emine Basar, Vural Dogan. Meslek Yiiksekokullari igin Girisimcilik, Ankara:



Nobel Yayin Dagitim, 2017.

Ders - Program Ogrenme Kazanim iliskisi
Course Learning Outcomes 1 2 3 4

Program Kazanimlari

1) Pazarlama alaninin temel kavramlarini, ilkelerini uygulamalarini ve esaslarini farkli
bakis acisiyla degerlendirir, ayni zamanda 6grenilen teorik bilgileri gtinlik hayata

uygulama becerisine sahiptir.

2) Satis ve satis giicl yonetimi ile ilgili uygulamalari ve teknikleri teorik ¢cerceveyle

iliskilendirerek kullanir

3) Pazarlamayi operasyonel, taktiksel ve stratejik agcidan kavrar, ayni zamanda bu

bilgileri perakende y6netimi uygulamalarinda da kullanir.

4) Tuketici davranislari konusunda sahip oldugu bilgiyi yerel ve kiiresel pazarlarda 1 1 1 1

uygulama becerisine sahiptir.

5) Bir yabanci dili egitim 6gretim diizeyine gore Avrupa dil portfdyu kriteri agisindan A2

genel diizeyinde kullanarak alanindaki gelismeleri izler ve meslektaslari ile iletisim kurar.

6) Alani ile ilgili temel hukuk bilgisine sahiptir.

7) Pazarlama arastirma sirecine ve analiz yontemlerine hakimdir ve analiz sonuglarini 1 1 1 1
yorumlar.

8) Bir markanin nasil olustugu ve yonetildigi hakkinda bilgi sahibidir. 2

9) Turkce s6zlu ve yazil etkin iletisim kurar, isiyle ilgili temel yazismalar yapar ve 1 1 1 1

okudugunu anlayip diizgiin yorumlar.
10) Mesleginin sorumluluk ve etik degerlerini bilir; toplum degerlerine uygun davranir. 1 1

11) Pazarlama iletisimi uygulamalarini nasil uygulayacagini 6grenir ve bu stratejileri 1 1

musteri iliski ydnetiminde nasil uygulayacagini bilir.

12) Alaninin gerektirdigi en az Avrupa Bilgisayar kullanma lisansi temel diizeyinde

bilgisayar yazilimi ile birlikte Bilisim ve iletisim teknolojilerini kullanir.

Ders - Ogrenme Kazanimi iliskisi

Etkisi Yok 1 En Dusuk 2 Orta 3 En Yiksek



Dersin Program Kazanimlarina Etkisi Katki
Payi
1) Pazarlama alaninin temel kavramlarini, ilkelerini uygulamalarini ve esaslarini farkli bakis acgisiyla
degerlendirir, ayni zamanda 6grenilen teorik bilgileri giinlik hayata uygulama becerisine sahiptir.
2) Satis ve satis gucu yonetimi ile ilgili uygulamalar ve teknikleri teorik cerceveyle iliskilendirerek
kullanir
3) Pazarlamayi operasyonel, taktiksel ve stratejik agidan kavrar, ayni zamanda bu bilgileri
perakende yonetimi uygulamalarinda da kullanir.
4) Tuketici davranislari konusunda sahip oldugu bilgiyi yerel ve kiiresel pazarlarda uygulama
becerisine sahiptir.
5) Bir yabanci dili egitim 6gretim diizeyine gore Avrupa dil portfoyu kriteri agisindan A2 genel
duzeyinde kullanarak alanindaki gelismeleri izler ve meslektaslari ile iletisim kurar.
6) Alant ile ilgili temel hukuk bilgisine sahiptir.
7) Pazarlama arastirma surecine ve analiz yontemlerine hakimdir ve analiz sonuglarini yorumlar.
8) Bir markanin nasil olustugu ve yonetildigi hakkinda bilgi sahibidir.
9) Turkge s0zlu ve yazili etkin iletisim kurar, isiyle ilgili temel yazismalar yapar ve okudugunu
anlayip dizgin yorumlar.
10) Mesleginin sorumluluk ve etik degerlerini bilir; toplum degerlerine uygun davranir.
11) Pazarlama iletisimi uygulamalarini nasil uygulayacagini 6grenir ve bu stratejileri musteri iliski
yonetiminde nasil uygulayacagini bilir.
12) Alaninin gerektirdigi en az Avrupa Bilgisayar kullanma lisansi temel diizeyinde bilgisayar yazilimi
ile birlikte Bilisim ve iletisim teknolojilerini kullanir.
Olcme ve Degerlendirme
Yaryil ici Calismalar Aktivite Sayisi Katki Payi
Odev 1 % 20
Ara Sinavlar 1 % 35
Final 1 % 45
Toplam % 100

YARIYIL ICi CALISMALARININ BASARI NOTU KATKISI % 55



YARIYIL SONU CALISMALARININ BASARI NOTUNA KATKISI % 45

Toplam % 100

is Yiikii ve AKTS Kredisi Hesaplamasi

Aktiviteler Aktivite Aktiviteye Aktivitede Harganan  Aktivite Gereksinimi igin s
Sayisi Hazirlik Sire Sire YUk

Ders Saati 14 2 3 70

Sinif Disi Ders 14 0 2 28

Calismasi

Ara Sinavlar 1 8 1 9

Final 1 17 1 18

Toplam is Yiikii 125
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