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Dersin  Bu ders ¢agdas pazarlama uygulamalarina kapsamli bir giris saglar. Ogrenciler bu dersi

Amacl: tamamladiginda sunlari yapabilecektir:

» Temel pazarlama kavramlarini ve bunlarin gercek diinyadaki uygulamalarini anlamak

» Pazarlama sorunlarini analiz etmeye yonelik en son teknoloji cerceveleri ve teknikleri

uygulayabilmek

* Bir pazarlama planini analiz etmek ve gelistirmek

Bu ders hem pazarlama teorisini hem de pratigini incelemektedir. Pazarlama sorunlarina yaklasmak



Dersin

icerigi:

icin yerlesik kavramlari, cerceveleri, teknikleri, vaka calismalarini inceleyecek ve pratik yollari

tartisacagiz.

islenecek konular arasinda pazar planlamasi, pazar arastirmasi, tiiketici davranislari, reklam ve
tanitim, markalasma, pazarlama stratejisi, dagitim, fiyatlandirma, rtin yonetimi, kiresel ve
surdirilebilir pazarlama bulunmaktadir. Ogrenciler, yeni bir Griiniin lansmanina odaklanan 6devlerine

ek olarak, ders boyunca teorileri gercek hayattaki cesitli 6rneklere ve vakalara uygulayacaklardir.

Ogrenme Kazanimlan

Bu dersi basarlyla tamamlayabilen 6grenciler;

1) Pazarlamay! bir siire¢ ve fonksiyon olarak anlamak

2) Pazar bolimleme ve planlama icin kullanilan araclari anlamak

3) Pazarlama karmasinin unsurlarini, bunlarin deger gelistirme ve tiketicilere deger sunma rollerini anlamak

4) Surdurtlebilir bir rekabet avantaji yaratmada pazarlamanin dnemini anlamak

5) Kuruluslarin karsilasabilecegi firsatlari ve zorluklari, bunlarin pazarlama karar alma surecini nasil

sekillendirdigini anlamak ve degerlendirmek

Ders Akis Plani

Hafta

1)

2)

3)

4)

5)

6)

7)

8)

9)

10)

11)

12)

13)

14)

Konu On Hazirlik
Pazarlamaya Giris

Kuresel, Etik, Surdurulebilir Pazarlama

Stratejik Pazar Planlamasi

Pazar Arastirmasi ve Pazarlama Analitigi

Pazarlama Stratejisi: Segmentasyon, Hedefleme ve Konumlandirma

Tiketici ve is Piyasalari: Tiiketici Davranisi ve B2B Pazarlama

Uriin Yénetimi 1: inovasyon ve Yeni Uriin Gelistirme

Uriin Yonetimi 2: Uriin Stratejisi ve Markalasma

Reklam ve Satis Tutundurmalari

Kisisel Satig, Halkla iliskiler, Sosyal Medya ve Dogrudan/Veritabani Pazarlama
Fiyatlandirma

Dagitim - Teslimat ve Strateji

Hizmet Pazarlamasi ve Perakendecilik

Revizyon



Kaynaklar

Ders Notlari / Ders notlari/Lecture Notes
Kitaplar: Slaytlar/Slides
Diger Kaynaklar: Philip Kotler & Gary Armstrong - Principles of Marketing, Eighteenth Edition, Global

Edition, Pearson

Ders - Program Ogrenme Kazanim iliskisi

Course Learning Outcomes 1 2 3 4
Program Kazanimlari

1) Fen bilimleri, matematik, mihendislik ve teknoloji alanlarinda yeterli bilgi
birikimine ve bu bilgiyi kullanarak karmasik imalat ve servis sistemleri tasarlama,

problemleri tespit etme, formile etme ve ¢dzimleme yetenegine sahiptir.

2) insan, bilgi, hammadde ve enerji bilesenlerinden olusan bitiinlesik sistemlerin
analizi icin uygun metot belirleme ve bunlari uygulama; veri toplama, isleme ve
cikarimlarda bulunma; ve mihendislik becerilerini kullanarak sonuca ulasma

yetenegne sahiptir.

3) Farkli sistemlere ait giktilari gercekei kisitlar altinda eniyilemek tzere
muhendislik tasarim prensipleri ile birlikte uygun analitik, hesaplamali ve deneysel

muhendislik tekniklerini se¢me ve etkin bir sekilde kullanma yetenegine sahiptir.

4) Alanindaki muhendislik uygulamalarinda modern teknoloji, cihaz, yazilim ve
yazilim dillerinden uygun olanini segme ve etkin olarak kullanma becerisine

sahiptir.

5) Kiresel, kiiltirel, toplumsal, ekonomik ve cevresel meseleler konusunda bir
farkindalik icerisinde toplum saghgi, givenligi ve refahina katkida bulunacak

endustri odakli ¢oziimler Uretme yetenegine sahiptir.

6) Meslegi ile ilgili karsilastigi durumlarda etik, profesyonel ve yasal sorumluluklarini

g6z ardi etmeden karar verme bilincine sahiptir.

7) Surdurulebilirlik, girisimcilik, yenilikgilik gibi glincel kavramlar konusunda
farkindalik; ve bu kavramlarin kendi meslegi Gizerindeki etkilerini anlayabilme

yetenegine sahiptir.

8) Alaniyla ilgili farkli kitlelerle etkin bir sekilde yazili ve s6zli bilgi ve tecriibe
paylasiminda bulunacak dizeyde iletisim kurma ve sunum yapabilme; karsilastigi
teknik rapor ve cizimleri anlama ve gerektiginde bunlari hazirlayabilme yetenegine

sahiptir.
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kullanabilme yetenegine sahiptir.

10) Yasam boyu 6grenme bilinci icerisinde, alani ile ilgili ortaya ¢ikan her tirli
yeniligi takip ederek bu yeniliklere ayak uydurabilme ve bunlari meslegine

yansitabilme yetenegdine sahiptir.

11) Disiplinler arasi projelerde verimli ¢calisabilme, isbirligine acgik olma ve
gerektiginde inisiyatif alarak liderlik yapma, riskleri yonetme, faaliyetleri planlama ve

strateji gelistirme yetenegine sahiptir.

12) insan-makine etkilesimi ve yapay zeka alaninda ortaya ¢ikan yeni yaklasimlari
takip edebilme ve kendi alanindaki problemler lizerinde uygulama yetenegine

sahiptir.

Ders - Ogrenme Kazanimi iliskisi

Etkisi Yok 1 En Dusuk 2 Orta 3 En Yiksek

Dersin Program Kazanimlarina Etkisi Katki

Payi

1) Fen bilimleri, matematik, mihendislik ve teknoloji alanlarinda yeterli bilgi birikimine ve bu bilgiyi
kullanarak karmasik imalat ve servis sistemleri tasarlama, problemleri tespit etme, formile etme

ve ¢oziimleme yetenegine sahiptir.

2) insan, bilgi, hammadde ve enerji bilesenlerinden olusan bitiinlesik sistemlerin analizi icin uygun
metot belirleme ve bunlari uygulama; veri toplama, isleme ve ¢ikarimlarda bulunma; ve

muihendislik becerilerini kullanarak sonuca ulasma yetenegne sahiptir.

3) Farkli sistemlere ait ciktilar gercekci kisitlar altinda eniyilemek tGizere mihendislik tasarim
prensipleri ile birlikte uygun analitik, hesaplamali ve deneysel muhendislik tekniklerini se¢cme ve

etkin bir sekilde kullanma yetenegine sahiptir.

4) Alanindaki muhendislik uygulamalarinda modern teknoloji, cihaz, yazilim ve yazilim dillerinden

uygun olanini se¢cme ve etkin olarak kullanma becerisine sahiptir.

5) Kuresel, kilturel, toplumsal, ekonomik ve ¢evresel meseleler konusunda bir farkindalik icerisinde
toplum sagligi, glivenligi ve refahina katkida bulunacak endustri odakli ¢c6zimler tretme

yetenegine sahiptir.

6) Meslegi ile ilgili karsilastigi durumlarda etik, profesyonel ve yasal sorumluluklarini goz ardi

etmeden karar verme bilincine sahiptir.



7) Surdurulebilirlik, girisimcilik, yenilikcilik gibi giincel kavramlar konusunda farkindalik; ve bu

kavramlarin kendi meslegi Uzerindeki etkilerini anlayabilme yetenegine sahiptir.

8) Alaniyla ilgili farkh kitlelerle etkin bir sekilde yazili ve s6zIU bilgi ve tecriibe paylasiminda
bulunacak diizeyde iletisim kurma ve sunum yapabilme; karsilastigi teknik rapor ve cizimleri

anlama ve gerektiginde bunlari hazirlayabilme yetenegine sahiptir.

9) Bir yabanci dili Avrupa Dil Portfoyi kriteri agisindan en az B1 diizeyinde kullanabilme yetenegine
sahiptir.

10) Yasam boyu 6grenme bilinci icerisinde, alani ile ilgili ortaya ¢ikan her tiirli yeniligi takip ederek

bu yeniliklere ayak uydurabilme ve bunlari meslegine yansitabilme yetenegine sahiptir.

11) Disiplinler arasi projelerde verimli ¢alisabilme, isbirligine acgik olma ve gerektiginde inisiyatif alarak

liderlik yapma, riskleri ydnetme, faaliyetleri planlama ve strateji gelistirme yetenegine sahiptir.

12) insan-makine etkilesimi ve yapay zeka alaninda ortaya ¢ikan yeni yaklagimlari takip edebilme ve

kendi alanindaki problemler tizerinde uygulama yetenegine sahiptir.

Olcme ve Degerlendirme

Yariyil ici Calismalari Aktivite Sayisi Katki Payi
Devam 14 % 0

Ara Sinavlar 1 % 40
Final 1 % 60
Toplam % 100
YARIYIL iCi CALISMALARININ BASARI NOTU KATKISI % 40
YARIYIL SONU CALISMALARININ BASARI NOTUNA KATKISI % 60
Toplam % 100

is Yiikii ve AKTS Kredisi Hesaplamasi

Aktiviteler  Aktivite Aktiviteye Aktivitede Harcanan Aktivite Gereksinimi igin is

Sayisi Hazirlik Sire Sire Yuku
Ders Saati 14 0 3 42
Ara 1 30 1 31
Sinavlar

Final 1 50 1 51



Toplam is Yiikii 124
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